KARTA MODULU (sylabus)

2. punkty ECTS
1

1. Nazwa modutu: WARSZTATY: PROWADZENIE BIZNESU

W BRANZY KOSMETOLOGICZNEJ 3. kod ECTS
S/N2IKOS-0O-BIZKOS-
v
4. Kierunek studiow: Kosmetologia 5. Sciezka ksztatcenia: -
6. Semestr studiow: IV 7. Stopien: studia Il stopnia

Forma studiow: studia stacjonarne/

niestacjonarne 9. Jezyk wyktadowy: polski

10. Status modutu: obligatoryjny 11. Sposdb zaliczenia: zaliczenie
12. Grupa: modut z zakresu ksztatcenia
ogolnego
13. Forma zajec 14. Metody dydaktyczne 15. Sposob realizacji zaje¢

¢wiczenia warsztatowe: analiza
przypadkow, praca w grupach,
dyskusja, gry symulacyjne

¢wiczenia:
warsztatowe

zajecia prowadzone w salach
dydaktycznych

16. Cele i zadania modutu:

1. Nabycie przez przyszitych kosmetologéw wiedzy i umiejetnosci w zakresie prowadzenia
biznesu w branzy beauty.

2. Nabycie przez studenta umiejetnosci myslenia i dziatania w sposo6b przedsiebiorczy.

17. Wymagania formalne:

1. Obecnos¢ na zajeciach organizowanych w formie ¢wiczen warsztatowych.

2. Mozliwos¢ usprawiedliwienia nieobecnosci wytgcznie na podstawie zwolnienia lekarskiego.

18. Wymagania wstepne:

1. Elementarna wiedza w zakresie mechanizmow spoteczno — gospodarczych wystepujacych
w swiecie.

2. Umiejetnos¢ prowadzenia obserwacji i analizy zdarzen przyczynowo — skutkowych
zachodzacych w gospodarce.

19. Tresci programowe:

Ip. C - ¢wiczenia / L — éwiczenia specjalistyczne/ warsztatowe:

L1 [ Nowoczesne planowanie w biznesie.

L2 [ Strategia rozwoju przedsiebiorstwa.

L3 | Technik sprzedazy.

L4 | Techniki negocjacji w biznesie.

L5 [Social media i budowanie marki.

L6 |Kreowanie wiasnego wizerunku i profesjonalnego budowania relacji z klientem.

L7 | Skuteczne zarzadzanie personelem.

20. Zaktadane efekty uczenia sie:
Wiedza: zbior opisow, faktow, zasad, teorii i praktyk, przyswojonych w procesie uczenia sie, odnoszgcych sie do
dziedziny uczenia sie lub dziatalnosci zawodowej

Nr Efekt uczenia sie - WIEDZA

efektu | Student, ktéry zaliczyt modut:

01 posiada wiedze w zakresie uwarunkowan spoteczno — gospodarczych funkcjonowania
przedsiebiorstwa z branzy beauty.




Umiejetnosci: zdolnos¢ wykonywania zadan i rozwigzywania problemow wtasciwych dla dziedziny uczenia sie lub
dziatalnosci zawodowej

Nr Efekt uczenia sie - UMIEJETNOSCI

efektu | Student, ktéry zaliczyt modut:

02 potrafi obserwowac i analizowa¢ sytuacje gospodarcza, wyciggajgc przy tym wnioski
niezbedne do prowadzenia wtasnego biznesu.

03 potrafi wdrozy¢ w praktyce poznane techniki sprzedazy i negocjacji.

04 potrafi efektywnie komunikowac¢ sie w grupie, co jest niezbedne do skutecznego zarzgdzania
podlegtym personelem.

Kompetencje spoteczne: zdolnos¢ do ksztattowania witasnego rozwoju oraz autonomicznego i odpowiedzialnego
uczestnictwa w zyciu zawodowym i spotecznym, z uwzglednieniem etycznego kontekstu wtasnego postepowania

Nr Efekt uczenia sie - KOMPETENCJE
efektu | Student, ktéry zaliczyt modut:
05 ma swiadomos¢ odpowiedzialnosci za podejmowane decyzje oraz rozumie ich wplyw na
rozw0j i kondycje przedsiebiorstwa.
06 potrafi wspotpracowac w grupie, przejmujac w niej role lidera.
21. Sposoby oceny:
F — formujaca: P — podsumowujgca:

F6-ocena biezaca (za wykonanie éwiczen) P3-srednia ocen zdobytych w czasie semestru
F7-obecnos¢ na zajeciach organizowanych
przy wspotpracy z przedstawicielami
srodowiska spoteczno-gospodarczego

22. Sposob weryfikacji efektéw uczenia sie:

Nr efektu | Tresci programowe Sposéb oceny

01 L1-L7 F6, F7, P3

02 L1-L7 F6, F7, P3

03 L1-L7 F6, F7, P3

04 L1-L7 F6, F7, P3

05 L1-L7 F6, F7, P3

06 L1-L7 F6, F7, P3

20a. Odniesienie modutowych efektéw uczenia sie do kierunkowych efektéw uczenia sieg:
Nr efektu modutowego Symbol EKK

01 KK2P_W17
02 KK2P_U11, KK2P_U13
03 KK2P_UO01
04 KK2P_UO01
05 KK2P_K06
06 KK2P K04

23. Warunek zaliczenia modutu:
Uzyskanie pozytywnych ocen za wykonywania ¢éwiczen w czasie semestru nauki. Ocene koncowag
stanowi $rednia ocen zdobytych w czasie semestru.

24. Catkowity naktad pracy studenta potrzebny do osiggniecia efektéw uczenia sie w godzinach oraz
punktach ECTS:

Ogotem stacjonarne Ogotem niestacjonarne stacjonarne | niestacjonarne

25h 25h 1 ECTS

-wtym Ichbalpunkt(')w ECTS za ggdzmy kontalktolwe 0,32 ECTS 0,32 ECTS
z bezposrednim udziatem nauczyciela akademickiego

- w tym liczba punktéw ECTS za godziny realizowane w formie
samodzielnej pracy

0,68 ECTS 0,68 ECTS

25. Wykaz literatury podstawowej (wykorzystywana podczas zajeé i studiowana samodzielnie przez studenta)

1. Sidor-Rzgdkowska M., Zarzagdzanie personatem w matej firmie, Warszawa 2010.

2. Cialdini R.B., Wywieranie wptywu na ludzi. Teoria i praktyka BR, Gdansk 2022.

26. Wykaz literatury uzupetniajace;j:

1. Watkins M., Reguty Negocjacji. Poradnik Lidera., Gliwice 2008.

2. Grzybek R., Magia sprzedazy. Techniki i ¢wiczenia, Warszawa 2017.

3.  Skrypty dydaktyczne opracowane w ramach projektu dofinansowanego ze srodkéw UE pt. Modyfikacja kierunku
Kosmetologii w Wyzszej Szkole Inzynierii i Zdrowia.







